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CAPITULO CUARTO
LA ARMONIZACION DE LAS NORMAS DEL
DERECHO COMERCIAL INTERNACIONAL

I. INTRODUCCION

Durante mas de un siglo los especialistas en el Derecho
Comercial Internacional se han reunido en varios foros de
discusién con el proposito de promover la convergencia y

armonizacién de aquellas leyes nacionales que afectan las
transacciones comercialesinternacionales. Enestosforosseha
perseguido, y en gran parte s

e ha conseguido, la divulgacién
de convenciones Yy otros instrumentos legales que, seglin sus
creadores, se han adoptado para goberna

considerarse las mismas aptas para ese
ejemplo, lasventasinternacionales de bie
bancariosy de Pagos, y los contratos de
€N gran parte en estas leyes o instrum

I este comercio por
propésito. Hoy, por
nes, losinstrumentos

transporte descansan
entos”.

—

1 “From andient times, men and wom

nation states have recognized the in terms of economic efﬁciency, of
having a uniform legal frame of reference to allocate responsibility and risk
in their contractual dealings and thus promote the predictability, certainty
and stability which are the foundations of international trade and maritime
commerce”. BRian Makins. “Uniformity of the law of the carriage of goods
by sea in the 1990s: The Hamburg Rules - a casualty”, Australian and New
Zealand Maritime Law Journal, 1991, vol. 8.

HAROLD J. BErman. “The Law
mercatoria)”, 2 Emory Jotrnal

enengaged in trade and comm

erce among
value,

of International Commercial Transactions (Lex
of International Dispute Resolution, 235, 1988.
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El impulso de reducir la diversidad entre_los sistemas
legales que gobiernan el comercio se ha manifestado des-
de el momento mismo en que las diferentes culturas han
desarrollado el comercio atravesando los limites politicos
tradicionales®. Pero no es sino hasta el siglo xx, y especial-
mente en los Gltimos 30 afios?, que ese proceso empieza a
producirresultados alentadores en lamateria. Tal y como lo
sefiala MIsTELIS’, el siglo xx se caracteriz6 por ser el siglo de
la transicion. Como resultado de las dos guerras mundiales,
se experimentd la creacién de un nuevo marco geopoliti.co
que conllevé a una revolucién legal al interior de _las .legls-
laciones nacionales y a un movimiento integracionista o
armonizador de las normas de Derecho Comercial Interna-
cional. Ese movimiento integracionista fue impulsado por
las diversas agencias creadas para tal fin. En ese sentido,
la labor de la Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional (cnupmi) y el Instituto
para la Unificacién del Derecho Privado (Unidroit), se han
enfocado en la creacién y negociacién de muchos de los
instrumentos de Derecho Comercial Internacional que hoy
se encuentran en vigor.

3 De hecho, siglos atrés, una de las glorias del Imperio Rome.mo y Bizantino
era la coherencia de su ley, que unificé las reglas de comercio para grandes
porciones del mundo comercial. El renacimiento de la ley romana en Europa
Occidental y Central durante los siglos x y xt tuvo mucho que ver con el
deseo de varias ciudades de mercado de adquirir unas reglas umfor{nes que
gobernaran el comercio. PauL B. StepHaN. “The Futility of Unification faqd
Harmonization in International Commercial Law”, University of Virginia
School of Law, Working Paper n.° 99, 10 de junio de 1999.

4 “During the past two generations there has been a ren}aﬂ.(able dggree
of harmonization among nations in the law applicable in international
commercial transactions. Indeed, today it is difficult to identify any examples
of persistent, significant, and substantial divergence thi.i’i prpduce i,fnportant
and predictable differences in the outcome of commercial disputes”. ARTHUR
RoserT. “Unification, Harmonization, Restatement, Codification, and Reform
in International Commercial Law”, dit., pp. 683 a 697. o

5 Loukas MisteLs. “Regulatory Aspects: Globalization, Harmpmzsmon, Legal
Transplants and Law reform. Some Fundamental Observations”, en LasTrA
(ed.). The Reform of the international Financial Architecture, London, Kluwer,
2000, pp. 153 a 173.
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Porarmonizacién normativa nos referimos alos procedi-
mientos que suponen una modificacién de la legislacién de
varios Estados sin alcanzar una completa unificacién, pero
con el propésito de crear una afinidad esencial entre varias
legislaciones, ya sea de tipo sustantivo o de tipo adjetivo
o procesal. Es decir, son los impulsos por lograr la mayor
convergencia normativa posible, reconociendo a su vez la
imposibilidad de encontrar esa convergencia en aquellos
aspectos del Derecho que son totalmente disimiles en los
diversos ordenamientos del mundo. Es por ello que se debe
aclarar que la armonizacién de las normas no necesaria-
mente conlleva a la unificacién normativa. La unificacién,
en sentido estricto, se da cuando se insertan en dos 0 més
sistemas juridicos nacionales normas de contenido idéntico
tomadas de un modelo establecido en una convencién, en
un tratado internacional o en una ley modelo o tipo. Por Io
que hace al concepto de armonizacién, es posible dar una
definicién més restringida, ya que no se alcanza una com-
pleta unificacién de las normas de los diferentes Estados
que se dan a la tarea del proceso armonizador.

Por ello, y a diferencia de la unificacién, cuando habla-
mos de armonizacién podemos encontrar diversos grados
0 campos en que se logra el objetivo propuesto. En el caso
de la compraventa internacional de mercaderias, por ejem-
plo, desde el inicio de las negociaciones que llevaron a la
adopciéndelaConvencién de Viena de 1980 en esa materia,
los representantes de los paises involucrados decidieron
excluir aquellos temas que consideraron imposibles de
conciliar. De allf que dicho instrumento no regule el tema
de la validez del acuerdo o la transmisién de 1a propiedad
de las mercaderfas, por ejemplo.

Asi, se habla de estandarizacién de reglas, de conceptos
o de métodos. Al mismo tiempo, es preciso destacar que la
armonizacién no implica necesariamente la existencia de
una obligacién internacional, es decir, los Estados no estan
obligados aadoptar el instrumento acordado yaquepueden
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decidir no adoptarlo o, inclusive, pueden decidir adoptar
s6lo unas partes del mismo. De alli que la gran mayoria de
instrumentos de Derecho Comercial Internacional aproba-
dos en el seno de instituciones como la cNUDMI incorporen
capitulo de reservas, con lo que se le permite a los Estados
apartarse de algunas delasnormas del instrumento aproba-
doalmomento desuratificaciénoincorporacién al régimen
juridico interno de un pais.

En consecuencia, mientras en el caso de la unificacién en
sentido estricto decimos normalmente Derecho Internacional
Uniforme, en el caso delaarmonizacién no se habla de Derecho
Internacional Armonizado, porque cada Estado goza de una
cierta discrecionalidad en la determinacién del contenido
y alcance de la norma que introduce en su derecho interno;
discrecionalidad que no se tiene en caso de que se trate de
un derecho uniforme de origen convencional®.

De estamanera tenemos que la armonizacién normativa

no equivale a la unificacién del Derecho. Es un proceso que
bien puede resultar en la unificacién de Ia ley si y sélo si
se cumple unas determinadas condiciones, tales como la
aceptacién universal de instrumentos de armonizacién,
acompafiada de una mayor produccién normativa en la
materia que sustituya laley preexistente’. En ese sentido, la
creacién de organismos internacionales dedicados tnica y
exclusivamente alaarmonizacién delasnormas del Derecho
Privado, como Unidroit, y mercantil internacional, como la
cNUDMI, es uno de los frutos que nos ha entregado ese pro-
ceso. Igualmente, la creacién de tribunalesinternacionalesde
arbitraje y la aprobacién de instrumentos como la Conven-
cién de Nueva York de 1958°% y la Convencién de Viena de

6 Marma Varcas GoMez-Urrutia. “Derecho Uniforme y Derecho Internacional
Privado”, en Contratacién Internacional en el sistema Interamericano, Coleccion
Estudios Jurfdicos, Oxford University Press, 2000.

7 Loukas Misteus. “Is Harmonisation a Necessary Evil?...”, cit., pp. 3 a 27.

8 Sobre reconocimiento y ejecucién de laudos y sentencias proferidos en el
Exterior.
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19807, entre otras, son pruebas fehacientes del relativo éxito
del proceso integracionista de las normas del Derecho. Lo
anterior, aunado al reconocimiento por parte de la doctrina
y su correspondiente aplicacién enla précticainternacional,
de la existencia de un grupo de principios aplicables a los
contratos comerciales internacionales, principios éstos que
fueron compilados recientemente por Unidroit (promulga-
dos en el afio 1994 y revisados en el afio 2004).

La armonizacién, entonces, propende por el fortaleci-
miento de las similitudes de los derechos de los diferentes
paises, perono reclama su unificacién. Asi, no encontramos
una definicién correcta o uniforme de lo que armonizacién
significa ya que es un concepto bastante flexible e indeter-
minado. Por ejemplo, el nivel de armonizacién alcanzado
nunca serd total o absoluto ya que el mismo depende de
variadas circunstancias". Dependerd en buena medida, y
a juzgar por la metodologia preferida hasta ahora, de la
voluntad de los Estados para adoptar en sus legislaciones

9 Sobre Compraventa Internacional de Mercaderfas.

10 Principios Unidroit sobre los Contratos Comerciales Internacionales 2004.
Disponible en [www.Unidroit.org].

11 “Different lawyers consider harmonization as positive or negative notion. rcc
Cuming refers to it as an “‘evil’, however he notices that it is ‘necessary evil’.
According To Marriv Boopman, harmonization of law requires diversity
which enables adaptation of model law to particular circumstances. These
‘diverse elements are combined or adapted to each other so as to form a
coherent whole while retaining their individuality. In its relative sense,
harmonization is the creation of a relationship between diverse things’. Itis the
fundamental difference between unification and harmonization-unification
may be called the fullest, total harmonization. Although unification and
harmonization have ‘méme objectif: celui de mettre en harmonie, de concilier,
de mettre en accord les législations, les normes juridiques de plusieurs
systémes juridiques divergents’, "harmonisation laisse subsister plus de
divergences, plus de liberté, que 1'unification’. Sometimes approximation of
legal systems is mentioned as a process different from harmonization. I do
not agree with this point of view. I think that harmonization is nothing else
than bringing separate regulations closer”: KoNrap Osajpa. The Experiences,
Methods, Objectives and Perspectives of Unification of Private Law in the European
Union, Ottawa University’s Faculty of Law, 2006.
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internas el instrumento internacional negociadoy aprobado
en el seno de una de las organizaciones que promueven
la armonizacién normativa. Dependera igualmente de la
voluntad del los Estados para aceptar el uso continuado de
instrumentos de caracter privado, como los INCOTERMS O
las Reglas uce, al interior de sus legislaciones, o dependers
dela aceptacién de mecanismos alternativos de resolucién
de disputas como el arbitraje internacional.

Enese sentido hasta hoy se ha observado quelos Estados
parecerian no estar dispuestos o interesados, con contadas
excepciones, en la armonizacién de las normas del Dere-
cho Comercial Internacional a través de la incorporacién
a sus legislaciones de instrumentos acordados al interior
de instituciones como cNuDMI 0 Unidroit. Esto es eviden-
te: de los midiltiples instrumentos de Derecho Comercial
Internacional que se encuentran en circulacién a la fecha,
s6lo unos pocos han sido exitosos, de hecho, sélo dos han
sido exitosos. Enla actualidad sélo la Convencién de Viena
sobre Compraventa Internacional de 1980, la Convencién
de Nueva York de 1958 y Ia Ley Modelo de la cnupbmr sobre
Arbitraje Internacional han tenido plena aceptacién en los
diferentes ordenamientosjuridicos internos. La Convencién
de Viena ha sido aprobada por poco més de 70 paises y la
Ley Modelo sobre Arbitraje Internacional en por lo menos
65 paises. Los demds instrumentos carecen en la actualidad
de plena aceptacién, lo que nos lleva a cuestionarnos sobre

la pertinencia de la utilizacién de estos métodos como me-

canismos idéneos de armonizacién normativa.

Es por esto que la armonizacién de las normas del Dere-
cho Comercial Internacional se ha desarrollado con mayor
éxito a través de la recopilacién y plena aceptacién de los
principios y de los usos y practicas que se han impuesto
los mismos comerciantes. Como es evidente, es mucho més
fécil extraer de la actividad comercial misma las reglas que
se imponen los comerciantes que negociar la adopcién de
convenciones y otros instrumentos internacionales entre
diferentes Estados. Tal y como lo expresa BERGER
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... ya ha sido plenamente reconocida la idea de que la codifi-
cacion a través de la redaccién de listas de reglas y principios
extraidos de la Lex mercatoria provee un escape al dilema de
la codificacién de la ley comercial transnacional. Estas listas
reproducen todas las reglas y principios de la Lex mercatoria
como black-letter-law que ha sido reconocida y aceptada en
el arbitramento internacional y en la préctica contractual.
Las listas unifican las diversas fuentes que han impulsado la
evolucion del sistema legal comercial transnacional como un
sistema normativo auténomo'2,

Asf, la armonizacién del Derecho Comercial Internacional
se ha visto favorecida con la reaparicién de la denomina-
da (Nueva) Lex mercatoria. Como lo sefialan FERNANDEZ y
CaLvo

... la visién cosmopolita del derecho mercantil uniforme,
percibida en la Edad Media sobre la base de un mercado
econdmico supranacional, vuelve a cobrar nueva actualidad
y plantea desde una perspectiva diferente el fenémeno de la
universalidad del Derecho mercantil. Retorna asflaideade un
derecho comercial 0 mercantil despolitizado, cuya uniformidad
supranacional pueda realizarse independientemente de la
unidad politica, no asociada por tanto a elementos que los de
la unidad del mercado®.,

Solamente la fuerza con que todavia gravita el principio de
la soberania nacional de los Estados y, consiguientemente,
el insuficiente desarrollo de la cooperacién internacional
en este campo pueden explicar la vigencia, atin prevalente,
del tradicional método del Derecho internacional privado
como medio para solucionar los conflictos derivados del
tréfico mercantil internacional.

12 Kraus Perer Bercer. The Concept of the “Creeping Codification” of Transnational
Commercial Law, cit. . :

13 FerNANDEZ DE 1.4 GANDARA y Calvo Caravaca. Derecho Mercantil Internacional,
Estudios sobre derecho comunitario y del comercio internacional, cit., p-48.
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Es pertinente resaltar que aqui nos referimos a la armoni-
zacion de las normas del Derecho Comercial Internacional.
No incluimos en este estudio de la armonizacién o unifica-
cién de las normas de conflicto ya que estas buscan o tienen
como Unico proposito localizar la materia controvertida
en una legislacion o sistema juridico particular. Primero,
porque estas normas desconocen el cardcter internacional
de las relaciones contractuales al ubicarlas dentro de un
contexto local, es decir, al asignarles una ley estatal para su
regulacién;y segundo, porque estas normas tambiénhansido
sujeto de un extenso proceso de armonizacién o unificacién,
cuyos resultados se encuentran facilmente y entre los que se
destacan el Convenio de Roma sobre la ley aplicable a las
obligaciones contractuales del 19 de junio de 1980.

II. METODOS UTILIZADOS PARA ARMONIZAR
LAS NORMAS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Antes de entrar a describir los métodos utilizados para ar-
monizar las normas que regulan el comercio internacional
es pertinente aclarar que en la actualidad se adelantan, con
mayor o menor éxito, diferentes procesos de armonizacién
y unificacién de las normas del Derecho y, en particular,
del Derecho de los Contratos. Si bien esos procesos siguen
un propdsito comdn (certeza juridica o la reduccion de la
incertidumbre legal), los mismos se adelantan de manera
diferente o a través de mecanismos diferentes a aquellos
que persiguen la armonizacién de las normas que regulan
los contratos internacionales.

Asi, encontramoslos diferentes intentos que se adelantan
con el propdsito de unificar el Derecho de los contratos.
Alli encontramos el Proyecto Lando sobre Principios de
Derecho Europeo de los Contratos, el proyecto del Cédi-
go Europeo de los Contratos, el Proyecto oHADA para la
unificacién del Derecho Africano de los Contratos y més
recientemente algunos proyectos encaminados a unificar el
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Derecho latinoamericano delos contratos, entre otros. Estos
proyectos tienen un propésito comun: unificar las normas
internas que regulan el Derecho de los contratos en cada
uno de los paises que forman parte de esos proyectos. No
hace parte de esos proyectos el propésito de lograr normas
armonicas que regulen los contratos internacionales, es
decir, se dedican tinica y exclusivamente a la unificacién
del Derecho interno de los paises: los contratos a nivel lo-
cal mas no a nivel internacional. Esos proyectos buscan y
logran, al igual que aquellos que buscan la armonizacién de
las normas que rigen los contratos internacionales, proveer
certeza legal a los agentes comerciales que desarrollan su
actividad en el &mbito internacional; sin embargo sumétodo
es diferente.

A la par de esos proyectos se adelanta un proceso de
armonizacién de las normas de Derecho Comercial Inter-
nacional o, mejor atin, las normas que regulan los contratos
internacionales. Adiferencia delos proyectos anteriormente
mencionados esos intentos de armonizacion se centran en
la regulaciéon de una relacién puramente internacional,
mientras quelosintentos de unificacién del Derechointerno
de los pafses se centran en la unificacién de sus Derechos
observando al contrato en su concepciénlocal;losintentos de
armonizacién del Derecho Comercial Internacional buscan
unaregulacién apropiada paralos contratosinternacionales,
Unica y exclusivamente.

Parael agente de comercio, lorelevante esla certeza acer-
ca de la ley que se aplica al contrato, independientemente
del lugar de donde provenga esa ley. Asi, si un comerciante
francés celebra un contrato de compraventa con uno alemén,
les serd indiferente si la norma aplicable es la francesa o la
alemana, si en los dos paises se ha adelantado un proceso
de unificacién de sus derechos o si en los dos paises se ha
incorporado ala legislacién interna un instrumento de De-
recho Comercial Internacional que regula la compraventa
internacional de mercaderias, puesto que, independiente-
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mente del método o sistema que se utilice, el efecto para la
comunidad juridica internacional serd el mismo.

Ahora bien, en lo que hace referencia a los métodos
utilizados para lograr la armonizacién normativa del co-
mercio internacional debemos sefialar que existen diversas
maneras de clasificar los medios o las fuentes que siguen
ese prop6sito’. En términos generales podemos decir que
la armonizacién normativa del Derecho Comercial Interna-
cional se ha impulsado de las siguientes maneras:

A. Trasplantes legales

Si bienel movimientointegracionistahaidentificado puntos
de convergencia entre los diferentes sistemas de derechoy
la creacién de sistemas legales més dindmicos, es evidente
que la armonizacién moderna ha tomado usualmente la
forma de trasplantes legales® de conceptos y reglas de
Jos paises industrializados a las economfas emergentes'.

14 “A large variety of instruments are utilized to reduce differences among
legal systems, harmonizing national legal rules for the creation of a leveled
playing field for transnational commerce. Harmonization may be conducted
in different forms: as a planned action or an effect of amendment of law in
different jurisdictions. As a planned project it may be initiated either by an
international organization or by federal government. Frequently itis chosen
instead of unification, because it is easier to achieve and it is not regarded as
a danger for sovereignty of states. The best example, in my opinion, is the
European Union law. One of the sources of European law is directives. They
are binding for member states as for ‘results to achieve only’. [tmeans that each
country can choose a method to implement a directive to effectively introduce
the directive’s standards to its legal system. Using directives produces the
same level of legal protection (for example with regard to consumers), but
still each legal system remains different”. Konrap Osapa. The Experiences,
Methods, Objectives and Perspectives of Unification of Private Law in the European

Union, cit.

15 Fue WATSON quien por primera vez ensay6 una definicién del fenémeno de
préstamos institucionales, conceptualizandolo como: “el paso de unanormao
de un sistema juridico de un pafs a otro o de un pueblo a otro”. ALAN WATSON.
Legal Transplants: An Approach to Comparative law, 2.2 ed., Athens, University
of Georgia Press, 1993.

16 ALan Watso. “Legal Transplants and European Private Law”, 44 Electronic
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Los trasplantes legales consisten en la introduccién, en
los sistemas juridicos nacionales, de normas y princi’ ios
pertenecientes a otros sistemas. ’
Es asi como los sistemas legales pueden unilateralmente
reformar o adicionar sus leyes para adoptar normas fre-
cufantemente usadas en otros ordenamientos. Se considera
asi que 105 trasplantes legales son ttiles para reducir las
d1f’eren01§s entre los ordenamientos juridicos de diversos
paises. Ejemplos de la ocurrencia de trasplantes legales se
encuentran en la introduccién del Cédigo Civil Francés
por el-]’Estado de Luisiana y otras naciones europeas. La
adOIi')CIOIl completa del Cédigo Civil Alemdn de 1900 (BGB)
;1; splﬁgrll;; a;t;‘o de los ejemplos de la ocurrencia de un
Ig’ualmente, los trasplantes legales se manifiestan a
través de la incorporacién de estipulaciones contractuales
formas y cldusulas contractuales modelo, propias de ur;
ordenarrgento juridico, en contratos celebrados en otro
ordenamiento, generalmente de un sistema juridico dife-
rente. El mejor ejemplo de esta forma de trasplante legal
es la Incorporacién a los contratos de mutuo (empréstit%))
local e internacional, de cldusulas modelo o tipo propia;
f:iel‘ d-erecho anglosajén, independientemente del sistema
juridico en el que se celebran esos contratos.
Desafortunadamente, este tipo de armonizacién termina
enunagrupamientoregional y enladiversificacién de reglas
0 sistemas. Las normas que se adoptan como copia de otros
ordenamientos suelen provenir de aquellos paises vecinos

v

Journal of Commarati i i
z_hm-l]]f}f parative Law, 2000, disponible en [http:/ /law.kub.nl/ ejcl/44/ 44-
g ’ i
ﬁxfu‘i:jirz:r::o i\/l GZRRO. ‘Rule-Set-l.:mg _by private organizations, Standardization
o e C Ls and the harmonization of international sales law”, en Ian
CHER, Loukas MISTELIS y MaRrise CREMONA (eds.). Foundations and

Perspectives of Int i
ey of International Trade Law, London, Sweet & Maxwell, 2001, PP
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en donde las normas han dado el resultado esperado. Sin
embargo, eso no garantiza de manera alguna el éxito dela
misma en el ordenamiento en donde ha sido trasplantada.
Deigual manera, esta forma de armonizacién no se presenta
comoaceptada oacordadapor todos los ordenamientos, por
lo que no deberia ser considerada como un tipo de armo-
nizacién, por lo menos en lo que a las normas que regulan
ol comercio internacional se refiere. Como lo veremos més
adelante, 1a forma més apropiada para armonizar la norma
de comerciointernacional es aquella que implica un proceso
de consenso entre todos los Estados, uno en el cual, con la
ayuda de una institucién intergubernamental creada para
ese proposito, los Estados convergen en pro de un interés
comn, a saber: la obtencién de un instrumento que regule
ol comercio internacional o, por lo menos, una de las tantas
relaciones juridico-negociales que surgen en ese comercio.

B. Convenciones internacionales y leyes modelo

La armonizacién normativa tambiénse ha adelantadoatra-
vés de la creacién de normas comunes y de caracter general
que tienen como proposito regular todos los contratos que
se celebran por los operadores del comercio internacional.
Esas normas se crean o elaboran con el propdsito de que
sean adoptadas por la ley o buscando que las partes, en el
normal desarrollo de sus relaciones, las adopten volun-
tariamente. Como ya lo hemos sefialado, las normas mas
importantes en la materia se han elaborado en el marco
de la actividad de las organizaciones internacionales que
tienen como objeto, o uno de sus objetos, la armonizacion
de las normas del comercio internacional.

Prueba de ese proceso son las Convenciones sobre
Compraventa Internacional delL.a Hayade 1964, laConven-
cién de Viena de 1980, las Convenciones de Ottawa sobre
factoring y leasing financiero de 1988 y muchas otras en el
campo contractual y arbitral. Este método de armonizacion
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se consider i i
se o jnst—ru?—n e; Iirtfss apropiado ya que en la elaboracién de
Gferentes o se ol?serva la accién coordinada de log
i rr(;cel_mc;nados a proveer un orden juridi-
e fmagm 0 para el ‘comercio internacional:
7 catl s que se consideran aptos para todos'
Y depontoe los ger}tes dgl _(,:omercio internacional
o gt ae € 1a posicion contractual, cultur l’
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instrumento
e _ s.que representan el deber ser dela r id
omercio internacional - g
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School, Legal Studies Research, Paper Ifi 0‘;{11& Légg;ersny of Minnesota Law
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legislaciones locales es lento, por lo que muchos de los ins-
trumentos hasta ahora aprobados no han entrado en vigor.
Tomemos como ejemplo el caso colombiano. En Colombia,
laConvencién de Viena sobre compraventainternacional de
mercaderias de 1980 fue incorporada a nuestra legislacién
s6lo 19 afios después de haber sido aprobada. Ademds, este
parece ser el tinico instrumento incorporado a esa legisla-
ci6n, con lo que se evidencian las fallas o inconvenientes
que esta forma de armonizacién presenta.

Finalmente, el proceso de armonizacién de las normas
a través de leyes modelo o convenciones internacionales
presenta problemas en lo que ala interpretacién de las nor-
mas mismas se refiere. Una vez adoptado e incorporado el
instrumento internacional al Derecho interno de los paises,
debe ser sometido a la interpretacién de las cortes locales,
con lo que muchas veces las normas no son interpretadas
teniendo en cuenta el contexto en el cual y para el cual fue-
ron creadas: internacional. Es por ello que la gran mayoria
de instrumentos incorporados propugnan por el respeto a
su caracter internacional. Asi, el articulo 7.° de la Conven-
cién de Viena de 1980 sefiala que “En la interpretacion de
la presente Convencién se tendrén en cuenta su caracter
internacional y la necesidad de promover la uniformidad
en su aplicacién y de asegurar la observancia de la buena
fe en el comercio internacional”.

Por lo anterior algunos autores sefialan que parece ser
més facil para los participantes del comercio internacional
aceptar el uso de uncontratomodelo o unesténdar comercial
que para los gobiernos y académicos llegar a un consenso
acerca de la ley uniforme que deberia ser adoptada. Por
lo menos, ese fue el sentimiento general algunas décadas
atrds con la negativa a la posibilidad de adoptar normas
uniformes en materia de compraventa internacional®.

19 AvLgjanpro M. GaRro. “Rule-Setting by private organizations, Standardization
of contracts and the harmonization of international sales law”, cit.
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C. Contratos estindar

En algunos mercados en particular, como en los llamados
commodities, se han venido desarrollando formas contractua-
les que pretenden regir las operaciones que se adelantan en
esosmercadosy quese aplican Ginicamente en aquellos casos
en que las partes, en ejercicio del principio de autonomia
de la voluntad, deciden adoptarlas. Es comtn encontrar
que los agentes del comercio internacional (exportadores e
importadores) adoptan términos o condiciones generales
de negocios a sus contratos, los cuales a su vez van adqui-
riendo un cardcter vinculante para los operadores del co-
mercio que se manejan en esos mercados®. En lo pertinente
a la estandarizacién de los contratos, el tema se encuentra
dominado de manera particular por un pequefio ndmero
de organizaciones Internacionales, entre ellas cNUDMI y
Unidroit. Adicionalmente, el- Banco Mundial, Foic, The
International European Construction Federation —FEc- y
un namero considerable de firmas de abogados también
contribuyen de manera significativa a ese proceso. Igual-
mente la Cdmara de Comercio Internacional de Parfs y la
International Bar Association han contribuido con cldusu-
las y contratos de modelo, de amplia difusién y uso en los
mercados internacionales.

Debemos mencionar que, como lo resalta CLIVE ScH-
MITTHOFE, los intentos de armonizacién mediante la adop-
cién de clausulas o contratos estdndar no se concibe como
un mecanismo auténomo de armonizacién, sino mds bien,
como un complemento a los intentos de armonizacién
adelantados mediantela adopcién deinstrumentos interna-
cionales. Después de todo, es evidente que la produccién

20 Leo D’Arcy; CAROLE MURRAY y BarBARA CLEAVE. Schmitthoff’s Export Trade: The
law and practice of international trade, 10.* ed., 2000, pp. 669 y 670.

21 ."T he gradual establishment of a codified world trade law, essentially identical
in all national jurisdictions, can only be achieved by a series of international
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de normas o reglas por parte de las agencias de car:
privado que representan los intereses de los Comercj:
buscan formalizar o imponer las practicas ya existentes
un comercio determinado. Por el contrario, la activids
lasagencias queseencargan delanegociacién y adopci
instrumentos de carécter internacional buscan la adg
de un orden juridico ideal para ese comercio.

D. Principios aplicables a los contratos
comerciales internacionales

Finalmente, la armonizacién normativa se ha adelantad
en las ultimas dos décadas a través de la recopilacién d
principios de derecho aplicables a los contratos o relacione
comerciales internacionales. En los tiltimos afios renomb
dosjuristas sehan dadoalatarea deidentificarlos principi
quehoy se consideran comunes a todoslos ordenamientosy.

quesonaplicablesalos contratosinternacionales. Ese trabaj_r
deidentificacién de unos principios comunes ha promovido
la idea de compilar esos mismos principios. Tarea que ha

sido asumida con bastante éxito por instituciones como
Unidroit, institucién que, luego de varios afios de trabajo,
en 1994 public6 un primer texto de lo que hoy conocemos
como los “Principios Unidroit sobre los contratos comer-
ciales internacionales”, recopilacién considerada como la
nueva lingua franca del Derecho actual. Esos principios son,
en la actualidad, uno de los instrumentos juridicos més

conventions. This lofty ideal presupposes an international understanding
to establish such a law, and at the present stage, on a realistic apprediation
of the position, it would be premature to contend that such understanding
already exists among the nations of the world. In the meantime, however,
much practical preparatory work in the field of unification can be done by
the ascertainment of standard contract texts”. CLIVE ScHMITTHOFF, “The
Unification or Harmonisation of Law by Means of Standard Contracts and
General Conditions”, 17 International & Comparative Law Quarterly, 1968, pp.
661 y 569.
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:dos en la tltima década y de ellos se han fierivado
e de reglas que son con_siderade.ls Imperz}hvas para
s Jos agentes del COmercio 1nternac19na1. Mads adelante
_feriremos con mds detalle a estos instrumentos.

(OBJETIVOS DEL PROCESO ARMONIZADOR

o se ha sefalado, la globalizacién de las ecgnomias
onsecuencia de ello, del derecho, nos hg o’bl-lgado a
“scar soluciones a los diferentes pro].olemas ]ur1d1Fos que
_‘generan en el dia a dia de las relaciones csomermales en
- nuevo contexto. Esa bisqueda de soluciones ha dado
ar a un proceso de armonizacién de las normas del

D :recho Comercial Internacional que, a decir de renom-
brados juristas, se ha desarrollado para facilitar el proceso
tegracionista y para solucionar los problemas juridicos

que surgen de este.

Este nuevo Derecho (arménico) tiene como propdsitos
la reduccién del riesgo legal, el mejora@ento de las lfayes
locales que afectan el comercio internacional y el mejora-
miento en las cualidades profesionales de los agentes del
comercio y de sus intermediarios o asesores.

A. La reduccién del riesgo o la incertidumbre legal

Tal v como lo sefiala STEPHAN, el primer objetivq _de un
legislador benevolente deberd ser el de lograr establhdad.y
predictibilidad de las normas relacionadas con el comercio
internacional. En un mundo en el que reinan diferentes sis-
temas legales e incertidumbre acerca del rfégi.men jur?’dico
aplicable, las partes o agentes del comercio internacional
deberan siempre preocuparse acerca delas diferentesreglas
que se le pueden aplicar a su operacién®. El argumento

22 PauL B. Stepuan. The Futility of Unification and Harmonization in International
Commercial Law, cit.
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dominante en la actualidad es el de que la incertiq mi
legal representa un riesgo para las inversiones de com
ciantes locales y extranjeros. Asf, WAGNER sefialg
incertidumbre legal puede ser causada por sistemas iy
dicos imperfectos, es decir, aquellos en donde no eXiste
las normas suficientes o adecuadas para dar solucién a Ia
controversias que se generan con la celebracién y ejecucis;
de contratos internacionales, o por la naturaleza difere _
de los sistemas legales a la que se enfrenta un comerciang
en el &mbito internacional®.
La estabilidad legal o juridica es uno de los puntos que
mayorinteréshageneradoenlosinversionistas privados qu
pretenden participar activamente en los mal denominada

paises del tercer mundo. La gran cantidad de normas quese.
producen en estos paises, aunada a la desorganizacién no..

23 “Legal uncertainty always occurs when individual actors are uncertain of the

effects of the provisions of the dominant legal system on the results of their
actions. In the wider sense, the term covers both ‘subjective’ and ‘objective’ legal
uncertainty. The term ‘subjective legal uncertainty” refers here to the subjective
assessment of marginal costs and marginal utility, which differs from individual
toindividual. Subjective legal uncertainty can also be referred to as ‘uncertainty
as to what the law is’. Because an improvement in individual knowledge of
the law is bound up with, in part, considerable information and transaction
costs, it is irrational to want to do away with complete legal uncertainty. With
increasing marginal costs of acquiring information and the sinking marginal
utility of additional legal knowledge, individual economic subjects will only
spend so much on information and transactions until marginal costs and
marginal utility are equal. Ignorance beyond this will remain in existence
so that decisions will continue to be taken in uncertainty. ‘Objective legal
uncertainty” describes an objective reality that has to be accepted to an equal
extent by all involved. It is found where statutory regulations for certain sets
of facts are either non-existent or do not form a reliable basis for decisions.
Examples are: “Absence of law’: this term applies to areas for which there
are (as yet) no statutory rules and regulations. ‘Legal instability’: this type
of legal uncertainty occurs where regulations are unstable over and beyond
consumption or investment periods, because amendments to statutes are
frequent and unforeseeable, so that even experts are not clear about the current
legal position and the continuance of subjective claims. “Denial of justice’: this
is understood to be the obstruction or prevention of the enforcement of legal
rights by state authorities or employees’. Hermut Wacner. “Costs of Legal
Uncertainty: Is Harmonization of Law a Good Solution?”, cit.

ccional' el fracaso de abogados locales para identificar
-orrectamente o analizar problemas importantes de ley
‘.'lzocal por ejemplo, las restricciones medioambientales, o
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.. 1 existente, generaincertidumbre respecto del s.i stema
F licable a las relaciones contractuales nacidas en
E aIi‘lo del comercio internacional®. En ese contexto,
aréolegal puede ser definido como la ipcerﬁdumbre
: 'esgdel sistema legal que regird las relaciones nacidas
Cate el contexto del comercio internacional o le} faltade
: a'I:ancia del régimen juridico aplicable a los diferentes
:rlatos que se generan durante el mismo. W
Pueden incluirse dentro de este grupo: la negatlvab
o5 locales para reconocer la eleccién de las partes sobre
as como la ley aplicable al contrato y/o el foro juris-

-

CO

roblemas relacionados con la ley laboral; la no ex1st.enc1da
ginsuficiencia de leyes para la proteccién de propieda
intelectual, como las patentes, marcas o derechos de autor
y las leyes de economias que compelen la venta de produc-
tos o articulos a través de tablas del mercadeo estatales o
corporaciones. N o
Es asf como, en desarrollo de las actividades comerc_{a
idi i accién
les cotidianas, es frecuente que en 1}na misma trans -
participen agentes de diferentes paises, los cualesasuv

24 “Demands for a more comprehensive harmoniz_ation_ of law between ii'goill
areas are based on the assumption that lega]. diversity causes tra.nsa] i -
costs and lowers economic trade and welfar_e, in particular by creating fgof
uncertainty. It is argued that legal diversity increases the transaction coseazr !
cross-border contracting and discourages consumers and small entrepr;;rrl1 U
from engaging in such transactions. Consumlers as well as produce_rs i
refrain from contracts in foreign legal systems if the costs of mformat:lan Cali gt
the law, about administrative procedures, 'al?out- competent lgg fa wscgf
and/ or the costs of enforcement (by way of I}ﬁgahon or altema:cil.\z ;T i
dispute resolution) seem too high or unpredictable. .Thls unpredi a;r i r;ythe
uncertainty about the costs of cross—bordefr ‘rra.nsa-chc'}nslm;aly sgerr.\ o
diversity in the formal legal system or diversity in judici a misru v ak
across the individual member countries”. HeLMUT WAG;@}R.. Costs of Leg
Uncertainty: Is Harmonization of Law a Good Solution?”, cit.
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desarrollan su relacién en diferentes territorios y comgo
tal, podrian estar sometidos a la ley de cualquiera de esos
territorios. Por ejemplo, un contrato de compraventa de
mercaderias entre dos agentes del comercio cuyos estable-
cimientos o lugares de negocios se encuentran en Estados
diferentes, puede sefialar que las mercaderias serdn entre-
gadas en el territorio de un Estado diferente a aquel en e]
cual las mismas fueron fabricadas o manufacturadas por
el vendedor. Adicionalmente, puede sefialarse que el pago
de las mercaderias serd efectuado en un Estado diferente
al del comprador y al del vendedor e inclusive diferente al
del lugar en donde se hard la entrega de las mercaderias.
Ante una eventual disputa o conflicto relacionado con la
interpretacion del contrato, es comtn encontrar que cual-
quiera de las partes, ante las divergencias existentes entre
las legislaciones en donde se desarrollé la relacién juridica,
intentard adelantar las accién judicial enlajurisdiccién que
més convenga a sus intereses, por ejemplo en aquella en
donde los jueces y tribunales se inclinan por desconocer la
validez de aquellas cldusulas del contrato que desfavorecen
la posicién de esa parte.

De tal forma que si contamos con un sistema legal armé-
nico que permita o autorice a las partes a obligarse incon-
dicionalmente y que, a su vez, entregue certeza acerca de
la manera como seréd interpretadala voluntad de las partes,
serd, claro estd, mucho més facil confiar en su contraparte
y de esa manera desarrollar una relacién comercial mas
estable y productiva®.

25 “The primary function of commerdial law is to provide tools for economic and
sodial enterprise. Viewed functionally in an international context, harmonization
of results, that is, general consistency in substantive outcomes, will allow those
who, engage in transactions a higher level of confidence in a worldwide market”.
ARTHUR RoseTT. “Unification, Harmonization, Restatement, Codification, and
Reform in International Commercial Law”, cit.
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B. El mejoramiento de las normas
relacionadas con el comercio internacional

Unsegundoobjetivodelaarmonizaciénnormativaes lacrea-
ciéndemejoresnormas quereemplacenaquellasexistentesen
jossistemaslegales delos diferentes Estados y quese conside-
ran poco apropiadas pararegular el comercio internacional®.
Por mejores normas entendemos aquellas que mejoran el status
quo, yaseaporque cumplende mejor manerael propésitopara
el cual fueron creadas, o porque logranjusticia redistributiva
o realzan el bienestar econémico de aquellos a los que estdn
dirigidas. En el caso del comercio internacional se ha mani-
festado reiteradamente que las normas locales no son aptas
para regularlo por cuanto no son creadas para tal propésito.
Es por ello que uno de los propésitos de la armonizacién o
unificacién de las normas es el de proveer ala comunidad de
comerciantes de unas normas que consideren los problemas
que enfrentan al traspasar las fronteras de sus paises. Ello
implica, claro estd, la creacién de normas que logren recon-
cliar las diferencias existentes entre las diferentes culturas
o sistemas de derecho y las diferencias existentes entre los
ordenamientos de los distintos estados.

C. El mejoramiento en las cualidades
profesionales de los agentes del comercio

Tal y como lo sefiala Grovannucct la discusion sobre el co-
nocimiento y capacitacién de los profesionales del Derecho
estd tomando cada dfa mayor importancia®”. Lo anterior

26 PauL B. STepHAN. The Futility of Unification and Harmonization in International
Commercial Law, cit.

27 Ello ha quedado demostrado en los diversos foros que se han adelantado en
lamateria. Por ejemplo, en el “International Forum on New Legal Education
Method in the Global Society” llevado a cabo en Kioto en el afio 2006, se llamo
la atenci6n sobre los diferentes métodos e instrumentos de capacitacién que
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toma mayor importancia en un mundo globalizado ep
donde, como se ha sefialado, los profesionales del Derechg
se ven enfrentados a una pluralidad de inconvenientes que
hacen que su labor de asesor sea cada dfa més dificil, g
abogado de nuestros dias se encuentra habitualmente ante
laimperiosa necesidad de enfrentar todo tipo de obstaculog
en su labor profesional. Se cuentan entre esos obstdculos
la necesidad de negociar acuerdos en varios idiomas, de
enfrentarse a asesores de otros pafses con sistemas legales
diversos y de asistir al cliente en litigios que se desarrollan
en foros extranjeros®.

Es por ello que un tercer objetivo de la unificacién y
armonizacién de las normas que regulan las relaciones
contractuales a nivel internacional ser4, entonces, el dar a
los asesores juridicos de todo el mundo comercial un nivel
comun de conocimiento mds amplio y especializado. Con-
siderando las diferencias culturales, lingiifsticas y profesio-
nales a queseenfrentan los abogados dedicados al comercio
internacional, el potencial para suplir de manera adecuada
los vacios de conocimiento a través de la incorporacién de
normas armonicas que regulen esas materias es enorme?.
Lacreaciéndeunanormacomdna todoslos ordenamientos
facilita la labor del asesor eliminando las barreras de tipo
juridico, cultural o lingiifstico e incrementa la capacidad de
los asesoresjuridicos para entender y comunicar las necesi-
dades de sus clientes de una manera més eficiente, a la vez
que realza el valor de los servicios que prestan.

deberdn utilizar los profesionales del Derecho encargados de interpretar y
aplicar la ley armonizada o uniforme. CHiaRA GIOVANNUCCT ORLANDL “Legal
harmonization in practice: teaching and learning uniform commercial law
(preliminary version)”, en Model Law for Global Commerce, Congress celebrating
the fortieth annual session of cxupmy, Vienna, 9 a 12 de julio de 2007.

28 fdem.

29 RoerT COOTER y JaneT T. Lanpa. “Personal Versus Impersonal Trade: The

Size of Trading Groups and Contract Law”, 4 International Review Law and
Economics, 1984, p. 15. -
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Fl mejoramiento de la posicién delos abogados tambi_én
genera ventajas para la sociedad en conjunto pues permite
un mayor grado de especializacion de la actividad,-por lo
quelosasesores (olas firmas alas cuales pertenecen) tienden
a trabajar en transacciones particulares mas a menudo, lo
que les permite un mejor conocimiento de las mismas®.

TV. AGENCIAS DEDICADAS A LA ARMONIZACION DE LAS
NORMAS DEL DERECHO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Como lo hemos sefialado, el proceso de armonizacién de
las normas del Derecho Comercial Internacional ha sido
impulsado por una gran cantidad de agencias. o entida-
des. Hacemos referencia aqui a todas las agencias u orga-
nizaciones, nacionales, regionales o internacionales, que
son confiadas, delegadas o simplemente implicadas en la
formulacién de politicas comerciales o en la imposicién
de reglas para la conducta que deben seguir lgs agentes
que realizan transacciones comerciales internaao.ne}les. El
término “agencias” describe un aspecto de las actividades
de organizaciones internacionales, pero apropiadan}en—
te cubre todas “las nuevas” organizaciones legislativas
internacionales. Un ntimero significativo de agencias ha
surgido en los 100 dltimos afios. Al respecto, NIIS'I.“EL.IS ha
recomendado establecer una diferencia entre los distintos
tipos de agencias que encontramos en la actualidad, y las
clasifica en organizaciones intergubernamentales y orga-
nizaciones no intergubernamentales®. A continuacién nos
referiremos a ellas:

30 JanerT.Lanpa. “ATheory of the Ethnically Homogeneous Middleman Group:
An Institutional Alternative to Contract Law”, 10 Journal of Legal Studies, 1989,

p- 349. o
31 Loukas MisteLs. “Ts Harmonization a Necessary Evil?”..., cit, pp- 32 2F.
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A. Organizaciones intergubemamentales encargadas de una mga 251
de la armonizacion del Derecho Comercial yor ace
Son pocas las organizaciones intergubemamentales encar-
gadasde armonizar laley del comercio internacional. Entre
las organizaciones més destacadas encontramos la cNUDMI
y el Unidroit.

1. Comisién de Naciones Unidas para el en esta esferg: aso, conlas orga Sinternacionale
Derecho Mercantil Internacional —CNUDMI— I d.El meeH’to demét, Nizaciones que actuei
a interpretac: etodos .
La cnupwm fue establecida por la Asamblea General de las COngeitC?gﬁny aPIiCaCIéI’}; E;(:Fcef 'mientos para asegyr,
las Naciones Unidas en su resolucion 2205 (xx) del 17 de en e] campo defiimtemacmna]es y ;nes delos con\remOSar
diciembre de 1966. Sumandatoeselde promoverla armoni- e. La reunign erecho mercanti] lnte las leyes uniforme
zaciony modernizaciénprogresivadelderecho del comercio laciones nacion .I«V difusion de infor ernacional; S
internacional mediante 12 preparacion y el fomento de la incluida Ia jurisa €S y sobre la ex,rohlgl acion sobre Jag legis-
utilizacién y adopcion de instrumentos legislativos y 1o canti] internacjgprudenda, en el émb('m]undlc:a moderna
legislativos en diversos temas clave del derecho mercantil f) EI eSfabIeC-na-l; 1to del derechg e
internacional. Tales temas comprenden: 1a resolucién de colaboracién Colmlento Y Mantenim —
controversias, las précticas contractuales internacionales, el sobre COmercion la Conferencia de Ilel’lto de una estrecha
transporte, el régimen delainsolvencia, el comercio electro- g Elm antem-y _Desarroﬂo; as Nacioneg Unidas
nico,lospagos i nternacionales, lasoperaciones garantizadas, las Nacioneg Unl'l;lento de un enlace
la contratacién publica y la compraventa internacional de qui se ocupan d:: 1 ?g n}; con los Ofgaru(;(r);loostros 6rganos de
mercancias™. . La adope: ercio inte especiali
La cxupMi da cumplimiento a su mandato mediante™: considerar L(’I)EICIOH de cualquier l(‘)ftljac lonaL. y etios
a. La coordinacién de la labor de las organizaciones Taly como Iols:) ara desemperiar sys flz: edida que pudiera

que realizan actividades en este campo y el estimulo de la h’a adoptado unaensl?J_OSEANGELO ESTREL?ACIOHES
col;bc]);‘la?én entre ellas; - , - éecmcas a uﬁh'zarsi :;1‘:110“ ﬂexit_’le en 1o re 5 ARIA™ la cnupag

_El fomento de una partiapacion mas amplia en los erecho comercia] aarmonizacién d Clonado con Jag
convenios y las convenciones internacionales existentes y ;nVltlelven los difei-z;etrnaﬂonal Esos méiéads Normas sobre

orlosEstado es niveles d 0s operan

——— Tales meto dolzz?aesl cursodelasne € Compromiso IOgrai[r:)z

32 La guifa de la CNUDML “Datos bésicos y funciones de 1a Comisioén de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional”, disponible en

[www.cnudmi.org]. 34
33 Incorporado en la resolucion 2205 () de la Asamblea General, seccion I, Jose ANceLo Fsrp
parr. 8.
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1. Legislativas (convenciones™®, leyes modelo y modelos
Iegislativos?’(’) h

2. Contractuales (formas contractualesestandar, cldusulas
y reglas comunes); y

3. Notas explicativas y gufas legislativas para uso en la
préctica legal.

Estos instrumentos se negocian a través de un proceso
internacional en el que intervienen diversos participantes,
entre ellos los Estados miembros de la cnupMi, que repre-
sentan diferentes tradiciones juridicas y diversos niveles
de desarrollo econémico; los Estados no miembros; las
organizacionesintergubernamentales, y las organizaciones
no gubernamentales. Por lo tanto, esos textos gozan deuna
gran aceptaci6n, dado que ofrecen soluciones adecuadas a
Estados con distintos ordenamientos juridicos y a paises
que se encuentran en diferentes etapas de desarrollo eco-
némico. Desde su constitucién, la cxupmi ha llegado a ser
reconocida como el érgano juridico central del sistema de
las Naciones Unidas en el d&mbito del derecho mercantil
internacional.

35 “A convention is a multilateral treaty designed to unify law in the States
parties to it by establishing international obligations that a State adhering to
the convention must observe. States that decide to adopt a convention are
required to formally deposit a binding instrument of ratification or accession
with the depository (for conventions prepared by CNUDML, the Secretary-
General of the United Nations)”.Informacién obtenida de la pagina web de
la enupme: [www.cnudmi.org].

36 “Amodellaw isalegislative text that is recommended to States for enactment
as part of their national law. A model law is an appropriate vehicle for
modernization and unification of national laws when it is expected that
States will wish or need to make adjustments to the text of the model to
accommodate local requirements that vary from system to system, or where
strict uniformity is not necessary. It is precisely this flexibility which makes
amodel law potentially easier to negotiate than a text containing obligations
that cannot be altered and promotes greater acceptance of a model law than
of a convention dealing with the same subject matter”. Informacién obtenida
de la pagina web de la cNupy: [www.cnudmi.org].

253

Segtin los objetivos de la cNuDMI se acogen dichas he-
sramientas por consenso; nunca se adoptan por mayoria
o se utiliza cualquier otro medio de imposicién politica, y
durante la elaboracién de los trabajos estédn representadas
todaslasregiones del mundo, lo cual otorga unaimportante
credibilidad y certeza juridica. En las consultas e investi-
gaciones de la secretarfa, los grupos de expertos, grupos
de trabajo y reuniones en pleno, participan importantes
expertos de naciones y organizaciones lo que le da un alto
grado de calidad préctica a los instrumentos legales®.

Entre los textos preparados y aprobados por la cNuDMI
se encuentran, entre otros, los siguientes:

1. Convencién sobre la prescripcién en materia de com-
praventa internacional de mercaderias, 1974;

1. Convencién sobre el Transporte Maritimo de mercan-
cfas, Hamburgo, 1978;

m. Convencién delasNaciones Unidas sobrelos Contratos
de compraventa Internacional de Mercaderias, Viena, 1980;

1v. Convencién de las Naciones unidas sobre letras de
cambio internacionales y pagarés internacionales, Nueva
York, 1988;

v. Convencién sobre el Reconocimiento y la ejecucién de
las Sentencias Arbitrales Extranjeras, Nueva York, 1958;

v1. Ley modelo sobre arbitraje comercial internacional,
1985;

vi.. Ley modelo sobre transferencias internacionales de
crédito, 1992;

vir. Ley modelo sobre contratacién publica de bienes,
obras y servicios, 1994;

ix. Ley modelo sobre comercio electrénico, 1996;

x. Ley modelo sobre insolvencia transfronteriza, 1997;

37 Jost Maria ABascaL Zamora. “;Debe México adoptar la ley modelo de la
cnupMI sobre el comercio electrénico?”, en [www.bma.org.mx/ ponencias/
comercio].
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x1. Guiasjuridicas, gufaslegislativas, reglamentos y notas

! Has _ “Convention relating to a Uniform Law on the Inter-
sobre determinadas précticas.

national Sale of Goods”, The Hague, 1964.

—“Convention relating to a Uniform Law on the Forma-
tion of Contracts for the International Sale of Goods”, The
Hague, 1964.

_ “International Convention on Travel Contracts”, Brus-
sels, 1970.

—“Convention providing a Uniform Law on the Form of
an International Will”, Washington, D.C., 1973.

— “Convention on Agency in the International Sale of
Goods”, Geneva, 1983.

— “Unidroit Convention on International Financial Leas-
ing”, Ottawa, 1988.

— Unidroit Convention on International Factoring, Ot-
tawa, 1988.

— Unidroit Convention on Stolen or Illegally Exported
Cultural Objects, Rome, 1995.

—Convention on International Interestsin Mobile Equip-
ment, Cape Town, 2001.

— Protocol to the Convention on International Interests
in Mobile Equipment on Matters Specific to Aircraft Equip-
ment, Cape Town, 2001.

— Luxembourg Protocol to the Convention on Interna-
tional Interests in Mobile Equipment on Matters specific to
Railway Rolling Stock, Luxembourg, 2007.

2. Instituto Internacional para la
Unificacién del Derecho Privado —Unidroit—

El Unidroit es una organizacién intergubernamental inde-
pendiente con su asiento en el Chalet Aldobrandini en Roma,
Su objetivo es estudiar las necesidades y métodos para la
modernizacién y armonizacién del derecho privado y, en
particular, la ley comercial. El Instituto fue creado en el afio
de 1926 como un érgano auxiliar dela Liga de las Naciones.
En el afio 1940 y ante el colapso de la Liga de las Naciones
fue restablecido sobre la base de un acuerdo multilateral
entre los diferentes Estados que lo integran™.

Los objetivos del Instituto se centran en el examen de
los modos de armonizar y coordinar el derecho privado, y
en la preparacién de instrumentos o reglas uniformes de
derecho privado. Esa labor se desarrolla mediante:

a. La preparacién de proyectos de leyes y convenciones
con el objeto de establecer la ley interna uniforme;

b. La preparacién modelos de acuerdos con miras a la
facilitacién de las relaciones internacionales en el campo
de la ley privada;

c. La realizacién de estudios relativos al derecho privado;

d. Tomar parte en proyectos ya emprendidos en cual-
quiera de estos campos por otras instituciones;

e. La organizacién de conferencias y foros académicos
sobre la materia®.

Entre los textos desarrollados bajo el marco de Unidroit
tenemos:

B. Organizaciones no gubernamentales

Junto a la labor desempefiada por Unidroit y la cnubmi,
varias organizaciones mercantiles internacionales no guber-
namentales o asociaciones profesionales tambiénsehandado
a la labor de armonizar la ley del comercio internacional.
Entre ellos la Cdmara de Comercio Internacional -icc—, la
Asociacion Internacional de Derecho (International Law Asso-
ciation), el Colegio Internacional de Abogados (International
Bar Association) y el Comité Maritimo Internacional —cmi—.

38 Informacién obtenida de la pégina web de Unidroit: [www.Unidroit.org].
39 Unidroit Statute, incorporating the amendment to Article 6(1) which entered
into force on 26 March 1993, disponible en [www.Unidroit.org].
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Estas organizaciones no gubernamentales a menudo prg,
mulgan leyes modelo, contratos estdndares o convencio

preliminares. Igualmente, cooperan con las organizacioneg
intergubernamentales en la formulacién de instrumentog
internacionales, en particular, convencionesinternacionales,
A continuacién nos referiremos a algunas de ellas:

1. Cdmara de Comercio Internacional —icc—

La Cédmara de Comercio Internacional es la més grande y

representativa organizacién de negocios en el mundo. Sus

miles de compafifas miembros en mds de 130 paises tienen
intereses que abarcan cada sector de la empresa privada®,
Adicionalmente, las Naciones Unidas, la Organizacién
Mundial de Comercio, y muchos otros cuerpos intergu-
bernamentales, tanto internacionales como regionales,
son mantenidos en contacto con los puntos de vista de los
negocios internacionales a través de la icc.

De particular importancia para el comercio internacio-
nal han resultado los trabajos adelantados por la cci en
la recopilacién de los usos y précticas mercantiles de uso
comtin en los mercados internacionales y, en particular, las
recopilaciones de los INCOTERMS y las Reglas uce (600 en
su versién actual), instrumento de uso casi que absoluto
por los mercaderes en sus operaciones de compraventa
internacional de mercaderia a nivel mundial.

En adicién a la labor de codificacién o recopilacién de
los términos comerciales, la actividad legislativa de la ca
se ha extendido ala elaboracién de cédigos de conducta de

40 Una cadena mundial de comités nacionales mantiene al Secretariado
Internacional de la icc en Parfs, informado acerca de las prioridades de
negocios nacionales y regionales. Mas de 2.000 expertos traidos de las
compafifas miembros de la icc alimentan sus conocimientos y experiencia
para moldear la postura de la Camara sobre temas especificos de negocios.
Disponible en [www.iccwbo.org].
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amplio reconocimiento en el mundo comercial. En ese sen-
tido se han producido normas en materia arbitral, bancaria
yﬁnanciera, mercadeoy publicidad, seguros, aduanas, tele-
somunicaciones, transporte, ambientales y anti corrupcién.
Independientemente dela forma que esas reglas tenganson
adoptadas con la aspiracién de que sean determinantes o
de influencia positiva para las legislaciones nacionales. Sin
embargo, y sin importar la poca influencia que ha tenido
en las legislaciones estatales, las reglas o normas creadas al
interior de la cc1 gozan de profundo respeto por los comer-
ciantes e industriales en el &mbito internacional.

2. Asociacion Internacional de Derecho
(International Law Association)

La Asociacién Internacional de Derecho fue fundada en
Bruselas en 1873. Sus objetivos son “El estudio, clarificacién
y desarrollo del derecho internacional, pablicoy privado, y
el fomento de la comprensién y del respeto por el derecho
internacional”#2,

Lasactividades dela Asociacién Internacional de Derecho
son organizadas por el Consejo Ejecutivo, asistido por la
Secretaria cuya sede se encuentra en Londres. Actualmen-
te cerca de 3.700 miembros de la asociacion se separan en
ramas a través del mundo. Sus miembros son abogados en
ejercicio privado, academia, gobierno y judicatura.

Los objetivos de la asociacién se persiguen a través del
trabajo de sus comités internacionales, y el punto focal de
sus actividades es la serie de conferencias bienales. Las
conferencias, de las cuales 72 se han sostenido hasta ahora
en diversas localizaciones a través del mundo, proporcio-

41 Arganpro M. Garro. “Rule-setting by private organizations, standardization
of contracts, and the harmonization of international sales law”, cit.
42 Informacién obtenida de la pdgina web de la asodiacién.
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nan un foro para la discusién y el endoso comprensiygg
del trabajo de los comités. Esos comités se establecen parg
emprender lainvestigacién y para preparar informes sobre

dreas cuidadosamente seleccionadas del derecho inter.

nacional (ptblico, privado o comercial). Estos informeg
son discutidos y considerados por los miembros y otrog
interesados en las conferencias bienales y toman variag
formas: una nueva exposicién de la ley; un proyecto o una
convencién de tratado; una elaboracién de un cédigo o de
reglas o principios del derecho internacional, o unarevisién
de progresos recientes de la ley o de la préctica.

3. Colegio Internacional de Abogados
(International Bar Association)

El Colegio Internacional de Abogados —BA—fue establecido
en 1947. Es una organizacién que agrupa a las asociaciones
de abogados a nivel local (nacional) y a otras asociaciones
dedicadas al estudio del derecho. Los trabajos del B4 in-
fluencian el desarrollo de reformas internacionales sobre el
futuro de la profesién legal a través del mundo.

Agrupado en dos divisiones Ba cubre todas las dreas
de la préctica e intereses profesionales, proveyendo a sus
miembros conaccesoaexpertosy ainformaciénactualizada.
A través de los varios comités, BA permite un intercambio
deinformaciény de opiniones entre sus miembros encuanto
a leves, précticas y responsabilidades del profesional del
derecho en lo que hace referencia a la préctica de la profe-
sién alrededor del globo.

En la actualidad Ba posee los siguientes comités: In-
ternational Sales, Antitrust and Trade Law, Corporate Law,
Criminal Law, Dispute Resolution, Energy, Environment,
Natural Resources and Infrastructure Law, Financial Services,
Human Resources, Insolvency, Restructuring and Creditors’
Rights, Intellectual Property, Communications and Technology,
Franchising and Product Law, Law and Individual Rights, Lei-

259

sure Industries, Maritime and Aviation Law, Public Law, Real
Estate y Taxation.

Como parte de sus actividades, por ejemplo, el comité
internacional de ventas examina las cuestiones legales
fundamentales al crecimiento y al desarrollo del comercio
internacional. El comité se ocupa extensivamente delos con-
tratos de ventas internacionales, agencia y distribucién, de
lasadquisiciones fronterizas, las garantfas y financiamiento
de ventas internacionales. Ademds de repasar la posicién
Jegal actual en diversos pafses desde una perspectiva com-
parativa, el comité también examina los instrumentos inter-
nacionales y supranacionales, tales como la convencién de
Naciones Unidassobrelaventainternacional demercancias,
INCOTERMS y las costumbres y la practica uniformes para
Jos créditos documentales. El comité también se centra en
la reforma de la ley en los campos dentro de su alcance,
y desde 1997 ha supervisado las sugerencias ofrecidas en
conexién con la convencién propuesta de Haya sobre la
jurisdicciéninternacional y los efectos dejuicios extranjeros
en materias civiles y comerciales®.

4, Comité Maritimo Internacional —chi—

El oM fue establecido formalmente en 1897 y es la mas
antigua organizacién internacional del campo maritimo.
Su fundacién siguié a la de la Asociacién Internacional
de Derecho (1.a) por lo que el cmi es considerado un des-
cendiente del 1a; el Comité fue la primera organizacién
internacional referida exclusivamente al derecho maritimo
y a las précticas comerciales relacionadas.

Sus origenes se remiten a los esfuerzos de un grupo de
comerciantes y politicos belgas que en el afio 1880 le pro-

43 Informacion obtenida de la pagina web de Ba [http:/ /www.ibanet.org/
legalpractice/ International_Sales_and_Related_Commercial_Transactions.
cfm].
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pusieron a ILA realizar una codificacién de las normas que
conformaban lo que ya era considerado el derecho inter-
nacional marftimo. Con ese propésito se realizaron un par
de conferencias diplomadticas auspiciadas por el gobierng
belga en Amberes (1885) y Bruselas (1888). El fracaso de
dichas conferencias diplométicas provoco la creacién del
cmI en 1897.

Las finalidades de la Organizacién son*:

a. Establecer un sistema de colaboracién entre los Go-
biernos en la esfera de la reglamentacién y las précticas
gubernamentales relativas a cuestiones técnicas de toda
indole concernientes al trdfico maritimo destinado al co-
mercio internacional;

b. Alentar y facilitar la adopcién general de normas en
cuestiones relacionadas con la seguridad maritima, la efi-
ciencia de lanavegacién, y la prevencién y contencién dela
contaminacién del mar ocasionada por los buques; atender
Jas cuestiones administrativas y juridicas relacionadas con
los objetivos enunciados en el presente articulo.

c. Fomentar la eliminacién de medidas discriminatorias
y restricciones innecesarias aplicadas porlos Gobiernosala
navegacién comercial internacional con el fin de promover
ladisponibilidad delos servicios maritimos parael comercio
mundial sin discriminacién;

d.Tomarmedidasenmateriasrelativasalas practicasres-
trictivas desleales de empresas de navegacién maritima.

e. Facilitar el intercambio de informacién entre los
Gobiernos en asuntos sometidos a consideracién de la
Organizacion. ‘

Uno de los éxitos més importantes que ha logrado el
Comité Maritimo Internacional es la elaboracion y poste-
rior actualizacién de las Reglas de York y Amberes. Esas

44 Convenio Constitutivo del Comité Marftimo Internacional. Parte Primera
(finalidades de la organizacién), articulo 1°.
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normas fueron promulgadas por primera vez en el afio
1890 y han venido siendo reajustadas continuamente, més
recientemente en el afio 2004. Ellas son el resultado de las
conferencias de representantes de diversos mercados y di-
versos pafses. Esas reglas entregan unas normas uniformes
sobre la averfa gruesa y son incluidas voluntariamente en
Jos acuerdos celebrados entre aquellos dedicados a la ac-
tividad marina; ademds proveen un marco normativo que
asegura la uniformidad en lo que a las obligaciones de las
partes se refiere®.

En la actualidad el cvr adelanta trabajos tendientes a la
implementacién de unaconvenciénenmateriadetransporte
maritimointernacional y, asu vez, dedica parte desu trabajo
a la recopilacién de la jurisprudencia en esta materia.

V. VENTAJAS DEL PROCESO ARMONIZADOR (EFICACIA)

La armonizacién de la ley del comercio internacional,
independientemente del método que se utilice, tiene dos
objetivos mutuamente exclusivos. Primero, apunta a la
unificacién de la ley o, por lo menos, a la identificacién de
puntos comunes entrelas diferenteslegislaciones. Segundo,
apunta a la reforma y mejoramiento de la ley cuando ésta
no puede enfrentarse con el desarrollo de practicas comer-
ciales, es decir, cuando la ley misma no tiene la capacidad
de dar solucién a los problemas que el nuevo entorno social
y juridico genera.

Teniendo en cuenta esos dos objetivos las ventajas de la
armonizacién de la ley del comercio internacional parecen
ser evidentes. Los logros en la materia abundan, ya sea

45 Reglas de York y Amberes 2004. “Rule of Interpretation. In the adjustment of
general average the following Rules shall apply to the exclusion of any Law
and Practice inconsistent therewith. Except as provided by the Rule Paramount
and the numbered Rules, general average shall be adjusted according to the
lettered Rules”.
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desde la perspectiva de la autorregulacién de los mismosg
comerciantes como de la intervencién de los Estados en
esas materias.

Esesencial entoncesreiterar algunas ventajas delaarmoni-
zacién de las normas del derecho comercial internacional:

Primero. La armonizacién normativa facilita el comercig
internacional ya que significa el levantamiento de barreras
que resultan de las complejidades de regimenes legales di-
ferentes*. La certidumbre que otorga un régimen armdnico
equivalealaseguridad de quelosesfuerzos del comerciante
paratraspasarlasbarreras del territorio donde normalmente
habita no serdn en vano.

Sequndo. La armonizacién del derecho del comercio
internacional crea un marco legal y normativo que refleja
las necesidades reales de quienes se embarcan en transac-
ciones internacionales?. Es decir, un marco juridico hecho
alamedida de las necesidades de los agentes del comercio
internacional. Como se ha observado, buena parte de los
problemas que enfrentan los comerciantes en el &mbito in-

46 “The primary motivation driving the push for a harmonised law on the
international sale of goods is economic: a harmonised law makes it easier
and more efficient for the business person to sell and buy goods across state
borders. However, the engine driving the push for harmonization is political
and cultural; and the task of creating the harmonised law belongs to the
diplomat. A study of the cisc demonstrates that the political and cultural
demands on the diplomat also act as shackles that restrain the achievement
of a harmonised law”. Troy Kery. “Harmonization and the United Nations
Convention on Contracts for the International Sale of Goods”, Nordic Journal
of Commercial Law of the University of Torque, Finland, Issue 2003 # 1 [http:/ /
www.njcl.utu.fi].

47 “I have pointed out elsewhere that harmonization is not always the
equivalent of substantive reform that improves the operation of the law.
A unified law is not always a better law, nor need it produce better results
in application. The challenge is to use the opportunity of legal change for
harmonization to produce better law”. ARTHUR RoseTT. “Unidroit Principles
and Harmonization of International Commercial Law: Focus on Chapter
Seven”, en Seminar on International Contracts: the Unidroit Rules for International
Contracts in North America, México, 12 a 14 de noviembre de 1996, Universidad
Panamericana.
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ternacional devienen de la falta de normas aptas o creadas
con el propdsito de regular las relaciones que surgen en el
ambito internacional. Las leyes locales o nacionales, como
también se ha sefialado, parecen no estar preparadas para
afrontar la realidad juridica y econémica que nos ofrece la
globalizacién, porlo quelosesfuerzosarmonizadorestienen
como ultimo propdsito ofrecer a la comunidad econémica
internacional normas justas v pertinentes para el nuevo
entorno econémico y juridico.

Tercero. En buena parte la armonizacién normalmente
pretende producir, o produce efectivamente, unas normas
neutras, es decir, que respetan los principios o preceptos
propios de cualquier ordenamiento juridico. Es evidente: el
proceso de armonizacién de una norma pasa primero por
la identificacién de principios o reglas comunes a todos los
ordenamientos por lo que el resultado finalincluye, inicay
exclusivamente, aquello que es pertinente o apropiado para
todos los ordenamientos. Ejemplo de ello es la Convencién
de Viena de 1980 sobre Compraventa Internacional, la cual
se constituye en unsistema de laley de ventas internacional
que es compatible tanto con el derecho comtin como con
en el civil.

Cuarto.Laarmonizacién buscaigualmente el lleno de un
vacio legal, con lo que se proporcionan reglas en materias
en donde la ley nacional era antes inexistente. Ejemplo de
ellosonlas Convenciones de Ottawa de 1988 sobre Factoring
y Leasing Financiero Internacional, la Ley de Modelo de
cNubpMI sobre Comercio Electrénico, o la Convencién de
Unidroit sobre Garantfas sobre Equipos Méviles.

VI. INCONVENIENTES DEL PROCESO ARMONIZADOR

No obstante sus beneficios, existen ocasiones en que el
fin perseguido con la armonizacién de las normas no se
cumple. Particularmente no es exitosa la armonizacién
por la carencia de voluntad politica o apoyo institucional
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en la incorporacién del instrumento de armonizacién en la
ley nacional. También se evidencia la falta de un tribunal
superior o de carécter global que interprete armonicamente
las decisiones sustentadas en laley armonizada. Una vez se
logra el instrumento de Derecho Comercial Internacional y
este se incorporaen laleylocal, se hace necesario hacer una
interpretacién armoénica del mismo. Sin embargo, ello es
casi imposible si se tiene en cuenta que el instrumento estd
sometido alainterpretacién de multiples 6rganosjudiciales
en diferentes Estados.

Los inconvenientes principales que afronta la armoni-
zacién son los siguientes:

Primero. La negociacion y redaccién de convenciones
internacionales es normalmente un proceso lento y costoso.
Las convenciones internacionales deben ser sometidas a su
incorporacién en la ley nacional. Las tardanzas en la ratifi-
cacién hacen que el instrumento sea adoptado muchos afios
después de su aprobacién, generando asf una descompen-
sacién en el conocimiento y desarrollo jurisprudencial que
de ese instrumento se tiene en algunos paises. Por ejemplo,
en Colombia tardamos poco més de 18 afios para incorpo-
rar la Convencién de Viena de 1980 sobre Compraventa
Internacional a nuestro ordenamiento y al afio 2008 aun
no se habfa producido el primer pronunciamiento judicial
sobre esta materia.

En este aspecto el Cédigo Comercial Uniforme (Uniform
Commercial Code) de Estados Unidos es tal vez el mejor ejem-
plo de los potenciales problemas que pueden enfrentar las
leyes uniformes. Este cdigo fue impulsado en un campo
del Derecho en donde se consideraba que ya existfa un alto
grado dearmonizacién. Suredactor y promotor principal, el
profesor KARL LLEWELLYN, brillantemente logré dejar atrds
los viejos problemas conceptuales, convirtiendo el Cédigo
en un instrumento muy significativo para la reforma y
actualizacién de la ley comercial. Sin embargo, el impacto
respecto de la armonizacién de laley comercial de los dife-
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rentes estados no ha sido tan significativo, porlo que varios
Estados han adoptado la norma con algunos cambios®.

Segundo. Como causa de la participacién de Estados con
tradiciones legales diferentes y expectativas diferentes, el
grado de unificacion puede ser en exceso restringido y las
diferencias pueden llegar a ser irreconciliables, lo que a
menudo causa compromisos inaceptables.

Tercero.Se ha observado que en algunas ocasiones se con-
sidera quelanegociacién del instrumento no fue equitativa,
es decir, los Estados no negocian los instrumentos como
iguales y de allf surgen cuestionamientos relacionados con
la soberania. Pase lo que pase, cada vez que un nuevo ins-
trumento internacional surge, también surgen interrogantes
sobre la legitimidad y responsabilidad de las autoridades
que lo han acordado®.

Ahorabien, otro punto de discusién esel métodoutilizado
para lograr la armonizacién de las normas. Se ha discutido
que aquellos que impulsan y quienes negocian la ley co-
mercial armonizada, generalmente lo hacen pensando en

48 ARrTHUR ROsETT. “Unification, Harmonization, Restatement, Codification, and
Reform in International Commercial Law”, cit.

49 “Regulation of economic activity by way of legislation is linked with inherent
problems. Regulation normally denotes state interference for the organization
of trade and is more often used for the “public law aspects’ of commerce. In
the second half of the twentieth century, trade regulation became a matter
of international concern with the introduction of cart and cars and more
recently of the World Trade Organization. While regulation is not synonymous
to harmonization, some experiences from regulatory attempts can draw
useful conclusions for the harmonization process and vice versa. The main
pitfall is that international harmonization of commercial law, or indeed
coordination of trade regulation in the form of international conventions,
results from compromises, and the degree of unification is often restricted if
not questionable. It has also been observed that states do not always negotiate
such treaties as equal partners, and issues of sovereignty may arise in the
context of international trade regulation. In any event, a new international
law has emerged and questions of legitimacy, accountability, authority, and
freedom in this new global legal order may arise”. Mary E. Foorer. The
International Regulation of Trade in Services Following Completion of the Uruguay
Round, 29 Int’l Law. 453 (1995).
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laadopcién de instrumentos como tratados o declaraciones
conjuntas delos Estados. Esevidente que elmodelo desobe-
rania basado en los derechos y obligaciones de los Estados
sigue predominando, por lo que el proceso armonizador
no ha sido tan fructifero como se pensaria. Sin embargo, al
pie de ese modelo, se ha desarrollado otro de adopcién o
recopilacién de reglas auténomas e independientes de los
propios agentes del comercio. Ese modelo se crea y aplica
por los mismos proveedores de bienes y servicios sin la
intervencién de los Estados. Con ello se ha sefialado que
“la globalizacién no estd destruyendo el poder del Estado,
sino més bien redireccionandolo”®.

Tal y como lo sefiala RoserT los medios alternativos dela
armonizacién delaley comercial, comola codificaciéndela
costumbre o delosusos comerciales, enlamayor parte delos
casos, evitanlosescollos delas convencionesinternacionales.
Ese tipo de armonizaci6n no tiene limites determinados y
asegura una convergencia flexible y eficaz entre sistemas
legales diferentes. Es por eso que se ha sefialado que la bus-
queda de la armonizacién debe presentarse sin acudir ala
unificacién o codificacién de las normas™. La armonizacién
siempre ha ocurrido y ocurrird por métodos diferentes ala
adopcién de leyes. Los esfuerzos para negociar y redactar
leyes uniformes son sinénimos de un proceso que ya se ha
adelantado previamente, no de su causa™.

50 Loukas A. MisteLis. “Regulatory Aspects: Globalization, Harmonization,
Legal Transplants, and Law Reform - Some Fundamental Observations”, en
34 International Lawyer, 2000, 1055-1069, disponible en [http:/ / www.cisg.law.
pace.edu/cisg/biblio/ mistelis.html].

51 AgTHUR RosgrT. “Unification, Harmonization, Restatement, Codification, and
Reform in International Commercial Law”, cit.

52 Jan M. Smms. “The Practical Importance of Harmonization of Commercial
Contract Law”, cit.

CAPITULO QUINTO
PRINCIPIOS RELATIVOS A LOS CONTRATOS
COMERCIALES INTERNACIONALES

INTRODUCCION

Comolosefialamos enlos capitulos anteriores, laregulacién
del comercio internacional se sustenta sobre la base de un
cuerpo de normas de cardcter privado que se originan en
la praxis misma del comercio internacional. Esas reglas o
normas creadas por los comerciantes deben obedecer los
principiosbésicos y comunes que han sido plenamenteiden-
tificados y sobre los cuales se sustentan los ordenamientos
juridicos de todos los paises. Asf, la existencia de un cuerpo
normativo auténomo y su respectivo reconocimiento se
sustenta en la existencia misma de un cuerpo de principios
plenamente reconocidos por todoslos ordenamientos y como
tal, considerados aptos o apropiados para la regulacién del
comercio internacional.

La interpretacién uniforme de las normas a través de
principios no es una novedad en el &mbito del Derecho.
Basta remontarse a la época romana en la cual se utilizé la
experiencia paraestablecer unaserie de pautas generales que
permitieron, a través de la previsibilidad y la flexibilidad,
adaptarse a las novedades juridicas que la sociedad les iba
ofreciendo’. Ennuestros dias, comolosefala el profesor KLaus

1 Carmen Parra RoprIGUEZ. El nueve Derecho Internacional de los Contratos, Bogot4,
Universidad Externado de Colombia y J. M. Bosch Editor, 2002, p. 32.
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